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LAUTOMATISATION AUTOMATISEZ 80% DE VOTRE LE PLUS GRAND GAIN RESIDE DANS
ADMINISTRATIVE VOUS LAISSE LE TRAVAIL. LES AUTRES 20% SONT UNE COLLABORATION
TEMPS DONT VOUS AVEZ BESOIN VOTRE VALEUR AJOUTEE. ADMINISTRATIVE FACILE. UN CRM
POUR CONNAITRE VOS CLIENTS & TRANSPARENT MENE A UNE

INVESTIR DANS LE MARKETING. COLLABORATION RENFORCEE
AVEC VOS FOURNISSEURS,

VOUS ACHETEZ LES POSSIBILITES QUE
VOUS NE FOURNISSEZ PAS
VOUS-MEMES. MAIS VEILLEZ A CE QUE
VOS ACHATS NE VOUS PRENNENT PAS
DE TEMPS.
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LESSENTIEL DE VOS EFFORTS RESIDE DANS L’

AUTOMATISATION
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LA SOLUTION :

MULTIPRESS

POURQUOI ?

LE BUSINESS SOFTWARE MODULAIRE DE MULTIPRESS - POUR
IMPRIMERIES & PRODUCTION, EST CONCU POUR ACCELERER
LES PROCESSUS ADMINISTRATIFS ET MAXIMISER LA PRODUCTIVITE.

IL FAUT DE VOTRE ENTREPRISE UNE ENTREPRISE D'AVENIR DE
LINDUSTRIE GRAPHIQUE ET VOUS EN PROFITEZ AUTANT QUE VOS
CLIENTS.

DATALINE

the multipress & quojob company




